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
Mali krediti od sv. Franje 
do Muhameda Yunusa

Što je zajedni ko traktorima koji blokiraju 
ceste, novomu izdanju doma ih desetogodiš-
njih obveznica od tri avih 3.500.000.000,00 
kuna plus 350.000.000,00 eura (koje »ne 
predstavlja novo zaduženje« - pojasniše 
gra anima, koje se smatra vrti arcima, da 
se ne bi možda prestrašili), i ste aju primje-
rice »Peveca«? Zapravo, više toga, no kao 
temeljna zna ajka mogla bi se nazrijeti bujica 
raznoraznih problema nakon zatvaranja 
priljeva novca. Financijski sustav je krvotok 
gospodarstva; ono što nije dobro prokrvljeno 
trne, a emu se dotok potpuno zavrne, ožeže 
infarkt. »Topla voda« reklo bi se: sve su to još 
u srednjem vijeku primijetili i franjevci.
Siromaštvo je bila životna preokupacija 
sv. Franje Asiškoga. Siromašni su izolirani 
i isklju eni iz  nancijskoga krvotoka, te su 

prisiljeni snalaziti se na udnovate na ine da 
bar nekako kompenziraju nezgodu što ih ne 
obasjavaju pozitivne odlike novca. Siromasi 
su najve i kreativci svijeta: ma ji je kašalj 
pronalaziti npr. nove lijekove, osmišljavati 
robote i  lozo  rati o virtualnom, digitalnom 
dobu kada je želudac pun, no valja »nor-
malno« živjeti s manje od pet kuna dnevno: 
školovati se, raditi, lije iti se itd. Njihova je 
inventivnost neprimije ena i nepriznata: 
siromašni su gra ani za suvremene banke 
onoliko atraktivni klijenti koliko i osobe bez 
automobila za automehani are. Budu i da 
siromašni u pravilu nemaju pristup kredi-
tima, vrlo im je teško izmigoljiti se iz zamki 
bijede. Mogu oni biti marljiviji i od mrava i 
p ela zajedno, imati stalan posao (sa si uš-
nim, ali redovnim i stabilnim primanjima), 

no svejedno e ih gotovo sve moderne banke 
promatrati kao bezvrijedne, jer je kod njih na 
snazi pravilo: koliko imaš - toliko vrijediš. Je 
li to pretjerano? Nije, to je najobi nija mate-
matika: uzimanje jednog postotka od nekoga 
tko ima tisu u kuna iznosi sto puta više od 
uzimanja jednog postotka od onoga tko ima 
deset kuna. A banke žive od postotaka.
Mnogi svrstavaju pristup kreditu u temeljna 
ljudska prava. Pod tim se podrazumijeva slje-
de e: ako tko ima potrebu za kreditom kojim 
bi riješio neka klju na životna pitanja i taj je 
kredit u stanju uredno vra ati, onda bi mu se 
kredit morao i odobriti. Potpuno suprotno 
od o ekivanoga: problema nema kad se iznos 
kredita broji u milijunima, oni nastaju kada 
je traženi kredit sasvim malen. Bankama se 
naj eš e ne isplati davati vrlo malene kredite, 

jer je trošak obrade gotovo jednak trošku 
obrade velika kredita, a prihodi od malena 
kredita za banku su gotovo bezna ajni. S 
one strane vrata kuca siromah, koji ne može 
ponuditi klasi ne instrumente osiguranja 
kredita, i kojemu je taj krediti  vjerojatno 
jedini na in da se izvu e iz bijede: da si plati 
školovanje, pokrene kakav posao, plati si 
lije enje, nakon kojega e opet biti radno 
sposoban i sli no. Budu i da su izop eni iz 
standardnoga  nancijskog sustava, siro-
mašnima uglavnom ne preostaje drugo doli 
obratiti se lihvarima i zelenašima: beskrupu-
loznim dilerima novca, kod kojih su procedu-
ra i administracija minimalni, ali je dug zato 
maksimalan. No tko kod takvih zaglibi, ni 
traktor ga ne e lako izvu i (bez obzira juriša 
li u blokadu ili se upravo vra a s njive).
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redit je, zapravo, zamjena budu eg 
novca za sadašnji. Primjerice po-
duzetnik nema milijun kuna da bi 
proširio poslovanje i zaposlio nove 
radnike, no diže kredit na petna-
est godina, i kroz to razdoblje on 
e malo-pomalo vratiti posu eno. 

Odobrenjem kredita banka je po-
duzetniku, zapravo, isplatila njegov 
vlastiti budu i novac, ali unaprijed, 
i to po cijeni izraženoj u obliku ka-
mate. Pritom valja imati na umu 
da je banka dužna raditi procjenu 
valjanosti poslovnog poduhvata, i 
ako ocijeni da posao ne e generi-
rati dovoljno novca za povrat zajma, 
tad ga ne bi smjela ni odobriti. Sto-
ga kad se bankari na u u situaciji 
da su krivo procijenili klijenta te se 
moraju naplatiti instrumentom osi-
guranja, npr. prodajom nekretnine 
na kojoj su upisali hipoteku, tad ih 
hvata glavobolja, jer osnovni posao 
banke nije kupoprodaja nekretnina, 
i sva ta petljancija oko prodaje hi-
poteke (administracija, papirologija, 
sud, zemljišne knjige…) za bankare 
je u pravilu mu na: mnogostruko 
je elegantnije i bezbolnije ubirati 
novac iz kamata nego tražiti kupca 
za visoku prizemnicu u Strizivojni, 
opremljenu centralnim grijanjem i 

PVC stolarijom. Dakle banke mo-
raju biti cjediljke koje e  ltrirati i 
razdjeljivati projekte na izvedive i 
kvalitetne, i na one koji to nisu.

Siromašne osobe (siromaštvo se 
ovdje promatra isklju ivo u mate-
rijalnome smislu) mogu imati i sta-
bilne prihode i kvalitetne projekte 

- kolikogod maleni bili, ali zamjenu 
budu eg novca za sadašnji putem 
kredita naj eš e ne mogu u initi, 

ime bivaju izba eni izvan zidina 
 nancijskog sustava. Uvidjevši po-

teško e siromašnih i njihovo redo-
vito padanje u ralje kamatara sred-
njovjekovni su franjevci u Italiji 
me u prvima zapo eli s onime što 
se danas naziva mikro  nanciranje, 
odnosno mikrokrediti.

Pod mikro  nanciranjem podra-
zumijeva se pružanje  nancijskih 
usluga (ne samo kredita, ve  i šted-
nje, osiguranja, pla anja itd.) klijen-
tima s niskim i vrlo niskim prihodi-
ma, s kona nim ciljem ublažavanja 
ili otklanjanja siromaštva. Dakle 
mikrokrediti su samo jedan ele-
ment te vrste  nanciranja, a odnose 
se na davanje malih zajmova onima 
koji nemaju što ponuditi kao sred-
stvo osiguranja kredita, ili nemaju 
stalan posao, pa stoga ne udovolja-
vaju minimalnim zahtjevima tradi-
cionalnih kreditnih institucija.


Mikrokrediti nastoje pokrenuti po-
duzetni ki duh kod zajmoprima-
ca, odnosno dati im novac da bi po-
krenuli kakav posao i tako zaposlili 
sami sebe te eventualno i svoje bli-
žnje. Oni time pokre u i prvi kota-

i  u razvoju cijeloga gospodarstva, 
koje se, ako se pravo uzme, temelji 
na poduzetništvu a ne na pretilu 
državnom aparatu (država bi tre-
bala biti nadzorno-uslužni servis 

poduzetnicima, a ne nezasitna pi-
javica koja im vje ito isisava novac 
porezima i drugim davanjima, da 
bi ga proslijedila ufoteljenim služ-
benicima u moru agencija i inih 
državnih institucija). Mikro  nan-
cijski programi nisu usmjereni is-
klju ivo na povrat kredita, nego na 
razvoj lokalne zajednice, stvaranje 
radnih mjesta i održivih prihoda, 

ime se stvaraju nužni preduvjeti 
za smanjenje siromaštva i gospo-
darski rast.

Interes za podru je mikro  nanci-
ranja rasplamsao se je nakon što je 
bangladeški ekonomist Muhamed 
Yunus 2006. godine dobio nagra-
du štono ju je neko  osmislio šved-
ski dinamitaš i industrijalac, pa su 
mnogi tada doživjeli otkrivenje: i 
bankar može postati Nobelovac, i 
to onaj za mir! Kada je 1976. godi-
ne Yunus dao prvi mikrokredit, u 
iznosu od cijelih 27 dolara etrdeset 
dvjema ženama koje su od bambu-
sa pravile namještaj ali su za kupnju 
sirovine (bambusa) morale uzimati 
lihvarske zajmove, koji bi im onda 
progutali skoro svu dobit, uvidio je 
potrebu za institucijom koja e da-
vati kredite onima koji nemaju baš 

ništa. Nastala je banka »Grameen« 
(seoska banka), koja je od osnut-
ka 1983. godine do danas odobrila 
više od 6,5 milijardi dolara zajmo-
va za više od 7,5 milijuna klijena-
ta, od ega se 98,4 % kredita ured-
no vra a. Kao sredstvo osiguranja 
banka koristi tzv. grupe solidarno-
sti: male neformalne grupe koje za-
jedno apliciraju za kredit i u kojoj 

lanovi me usobno jam e jedni za 
druge. Zanimljivo je da su ve inski 
(94 %) vlasnici banke zajmoprim-
ci, a ne Yunus (preostalih 6 % je u 
vlasništvu države), a zajmoprimci 
su naj eš e žene. Istraživanja po-
kazuju da se kod žena bitno rje e 
doga a neuredno servisiranje duga 
(eto materijala za sociologe i psiho-
loge). K tomu se ne potpisuju nika-
kvi ugovori niti pravni dokumen-
ti: sustav u potpunosti po iva na 
povjerenju.

Uspjeh »Grameena« pokušao se 
replicirati i drugdje, ali nije uvijek 
uspio u toliku opsegu (jedan je od 
razloga to što vrlo gusto naseljen 
prostor Azije pogoduje mikrokre-
ditnim institucijama). Ipak, u svije-
tu danas posluje oko 1 400 institu-
cija za mikro  nanciranje, koje po-

vezuju 86 milijuna zajmoprimaca 
s gotovo 96 milijuna dobrovoljnih 
zajmodavaca, a u prosjeku se tek 
1,7 % kredita otpiše kao nenaplati-
vo. (Izvor: Micro  nance Information 
Exchange.)

Mogu li se hrvatski gra ani uklju-
iti u kakav projekt mikro  nanci-

ranja? Jasno da mogu. Internet je 
omogu io bolje povezivanje onih 
koji nude novac i onih koji ga traže, 
pa postoji više mreža koje povezu-
ju potencijalne zajmodavce i zajmo-
primce. Jedna od najpoznatijih je 
»Kiva« (www.kiva.org), što na svahi-
liju zna i jedinstvo, dogovor, a koja je 
dosad prikupila i podijelila ukupno 
124,8 milijuna dolara kredita, s tim 
da prosje ni kredit iznosi 398 do-
lara. »Kiva« je u partnerstvu sa 109 
mikro  nancijskih institucija u 52-
ije države svijeta i njezini partneri 
na internet stavljaju opis projekta i 
fotogra  je osoba koje traže zajam. 
Svatko može otvoriti ra un kod 
»Kive« i dati zajam od minimalno 
25 dolara bilo izravno klijentu ko-
jega odabere, ili nasumi no. Zasad 
zajmodavci ne mogu zara ivati ka-
mate, a glavnica im u 98,3 % slu aje-
va biva uredno vra ena. Osim Kive 
treba spomenuti i njoj vrlo sli ne 
organizacije »United Prosperity« 
(www.unitedprosperity.org) i »Lend 
for Peace« (www.lendforpeace.org), 
s fokusom na Palestinu. Prednost 
takvih organizacija jest u tome što 
potencijalni zajmodavac ima nepo-
sredan uvid u bazu podataka u ko-
joj se nalaze zajmotražitelji i može 
izravno pomo i onomu kome želi 

- za razliku od banaka koje uzima-
ju štednju, ali nakon toga štediša 
nema apsolutno nikakav nadzor 
nad time komu e banka njegov no-
vac proslijediti.

Nakon što su Ujedinjeni narodi 
2005. godinu proglasili me una-
rodnom godinom mikrokredita, te 
je sljede e, 2006. Yunus postao No-
belovac, mikro  nancije postadoše 
poželjnim oblikom investiranja, pa 
se mnogi zaljubiše u ideju braka  -
lantropije i pro  tabilnosti. Naime 
mikrokreditne institucije omogu-

uju združivanje donedavno nes-
pojivoga: s jedne strane pomaganja 
manje sretnima, što prati osje aj 
unutarnje ispunjenosti, znaju i da 
se pomaže najpotrebitijima, i s dru-
ge strane solidne zarade i pro  tabil-
nosti za velike investitore. 
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