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SAŽETAK RADA:

Priznavanje prihoda značajno utječe na financijska izvješća u bilo kojem vremenskom periodu. Međutim, upute za priznavanje prihoda u američkim općeprihvaćenim računovodstvenim načelima (GAAP) razlikuju se od onih u Međunarodnim standardima financijskog izvješćivanja (IFRS). Svjetska računovodstvena javnost smatra da su potrebne izmjene i jednopg i drugog seta uputa. Stoga se očekuje objava dugo pripremanog i komentiranog novog standarda o priznavanju prihoda, kao rezultata zajedničkog napora američkog FASB-a i međunarodnog IASB-a, koji bi trebao poboljšati i približiti rješenja postojećih standarda. Primjenom tog standrda će tvrtke u različitim industrijama biti u mogućnosti bolje usporediti financijske izvještaje neovisno o tome da li koriste GAAP ili IFRS. U radu autori analiziraju i konstatiraju izvjesnost utjecaja novih pravila priznavanja prihoda na iskazani rezultat ovisno o konkretnim uvjetima ostvarivanja prihoda u poduzećima, te pouzdanost značajnijeg utjecaja na vremensko alociranje prihoda na buduća razdoblja.

Ključne riječi: prihod, standard o priznavanje prihoda, mjerenje prihoda 

ABSRATCT:

Revenue recognition can drastically affect the financial statements in any given time period. However, revenue recognition requirements in U.S. generally accepted accounting principles (GAAP) differ from those in International Financial Reporting Standards (IFRSs). Both sets of requirements need improvement so FASB and IASB (Boards) will issue a single standard for revenue recognition that lead to convergence of U.S. GAAP and IFRS and apply to all industries and transactions. Companies in different industries will be better able to compare financial statements across industries using either U.S. GAAP or IFRS. Authors analyze the impact of new model of revenue recognition on stated result depending on the specific conditions. 
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1. Uvod

Prihod je jedna od osnovnih mjera u procjeni i vrednovanju uspješnosti prošlog, sadašnjeg i budućeg poslovanja poduzeća. Iako se prihod mjeri već stoljećima, standardi koji određuju metodologiju njegova vrednovanja i danas su različiti, što nadalje znači da rezultiraju različitim vrijednostima. Potvrda toga jest činjenica da američka općeprihvaćena računovodstvena načela,  GAAP (Generally Accepted Accounting Principles) i međunarodni računovodstveni standardi, IFRS (International Financial Reporting Standards), kao svjetski autoriteti i najprimjenjivanija svjetska računovodstvena pravila, daju različite upute o priznavanju prihoda pa je svjetska računovodstvena javnost zaključila da i jedne i druge treba promijeniti. 

US GAAP-ovi reguliraju priznavanje prihoda vrlo detaljno, različitim standardima za različite djelatnosti, kao, primjerice, za prodaju softwera, za prodaju nekretnina, prihode po ugovorima o izgradnji i slično. Rezultat je toga reguliranje priznavanja prihoda u različitim djelatnostima različitim standardima za ekonomski, u suštini, iste transakcije. Isto tako, i MSFI imaju dva različita standarda kojima reguliraju priznavanje prihoda u računovodstvu, MRS 11, Ugovori o izgradnji, i MRS 18, Prihodi, s vrlo malo primjera i uputa o primjeni pa u praksi može doći do nerazumijevanja odredbi standarda i problema u njihovoj primjeni.
U 2014. godini očekuje se objava dugo pripremanog i komentiranog novog standarda o priznavanju prihoda, kao rezultata zajedničkog napora američkog FASB-a i međunarodnog IASB-a, koji bi trebao poboljšati i približiti rješenja postojećih standarda. Njime bi se zamijenili svi postojeći standardi koji na svjetskoj razini reguliraju priznavanje prihoda. 
2. Cilj i obuhvat predloženog standarda o priznavanju prihoda

Cilj je novog, jedinstvenog, standarda postaviti načela izvještavanja korisnih informacija za korisnike financijskih izvještaja o vrsti, vremenu i izvjesnosti ostvarenja prihoda po ugovorima s kupcima. Njime će se:

· postaviti stroži okvir za priznavanje prihoda po njegovom ostvarenju,
· unaprijediti usporedivost ostvarenog prihoda u različitim djelatnostima i tržištima kapitala, te

· zahtijevati svrsishodnije objave za investitore i ostale korisnike financijskih izvještaja.

Osnovno načelo priznavanja prihoda novog standarda trebalo bi biti sljedeće:

Prihod se priznaje kao naknada za isporučenu uslugu ili robu kupcima u vrijednosti za koju poduzeće smatra da ima pravo u zamjenu za tu robu ili usluge.
Djelatnosti za koje se očekuje da će imati velike promjene u priznavanju prihoda po očekivanim izmjenama su:

· telekomunikacije,

· zračni promet,

· građevinarstvo,

· upravljanje imovinom,

· promet nekretninama, i

· prodaja software-a.

Stoga se očekuje, a FASB je to i najavio, da će nakon objave i stupanja na snagu ovog standarda biti objavljene detaljne upute o primjeni standarda, posebno prilagođene navedenim djelatnostima, kojima bi se trebala razriješiti i za sada otvorena pitanja i nedoumice o detaljima vezanima za njihovo priznavanje prihoda.

Odredbe standarda odnose se na sva ispunjenja ugovorenih obveza s kupcima i s te osnove prava na naknade, uključujući definicije kupaca i ugovore o suradnji koji nisu ograničeni obilježjima i komercijalizacijom proizvoda. Transakcije sa suradnicima i partnerima također su dijelom reguliranja ovog standarda ako suradnici i partneri zadovoljavaju definiciju kupaca, tj., ako se ugovor sa suradnikom i kupcem međusobno ne isključuju.

Standard uključuje i model ostvarenja prihoda s višestrukim isporukama, koje su predmetom reguliranja i u drugim standardima. Poduzeće bi trebalo najprije primijeniti zahtjeve za razdvajanjem ugovora s kupcima na komponente s inicijalnim mjerenjem vrijednosti prema odredbama ostalih standarda, a ostatak vrijednosti komponenti utvrditi prema odredbama standarda o priznavanju prihoda koji se odnosi na vrednovanje ostatka vrijednosti.
U model priznavanja prihoda uključuje se utvrđivanje ugovora, prijenos kontrole na kupca i mjerenje prihoda koji se odnosi i na prijenos nefinancijske imovine, primjerice nekretnina, koja nije dio redovite prodaje (outputa) poduzeća. 
3. Sadržaj standarda o priznavanju prihoda 

U pravilu, kad poduzeće ispuni ugovorenu obvezu prema kupcu priznaje prihod u svoti alociranoj na upravo to izvršenje obveze, osim kad je jasno da se primitak te svote ne može „razumno osigurati“. Smatra se da je poduzeće razumno osiguralo primitak određene zaračunane svote raspoređene na ispunjenje ugovorene obveze ako su zadovoljena dva sljedeća kriterija:

a) poduzeće ima iskustva sa sličnim izvršenjem obveze (ili ima uvid u iskustva drugih poduzeća s takvim ostvarenjima), i

b) prema iskustvu poduzeća (ili drugim dokazima) svota naknade koju poduzeće potražuje u zamjenu za izvršenje te obveze je predvidiva.

Poduzeće će u postupku priznavanja prihoda prema ovom navedenom načelu primijeniti pet koraka:

1.  utvrditi ugovor ili ugovore prema kojima ima obvezu prema kupcu,
2.  utvrditi obvezu koju mora, prema ugovoru, ispuniti prodavatelj
3.  utvrditi cijenu transakcije,
4.  rasporediti transakcijsku cijenu prema izvršenju ugovorene obveze, i 
5. priznati prihod kad (ili kako) poduzeće bude ispunilo ugovorene obveze.

Izvršenje obveze jest obećanje dano u ugovoru s kupcem da će se kupcu isporučiti roba ili usluga. Ugovor o izvršenju obveze uključuje i obećanje dano u obliku koje je uobičajeno u  poslovnoj praksi poduzeća, objavljenoj poslovnoj politici poduzeća ili posebnoj izjavi kojom je to obećanje rezultiralo opravdanim očekivanjem kupca da će mu poduzeće isporučiti robu ili uslugu.

Ugovori koji ne ispunjavaju uvjete prvog koraka modela priznavanja prihoda, tj. ostvaruju prihod za koji nije utvrđen ugovor s kupcem, prihod se neće priznati dokle god se ne završi cijeli posao, što znači da će se prihod priznati ako:

· cijeli ugovoreni posao završen je i nema predviđenog povrata naknade, ili

· ugovor je otkazan, a nema obveze povrata naknade koja je primljena.
3.1. Kombinacija ugovora s distributerom i preprodavateljem te poticaji dani kupcima
Kod priznavanja prihoda nastalih po ugovorima u mrežama distribucije, poduzeće će (proizvođač) priznati prihod s prijenosom kontrole nad predmetom kupoprodaje na kupca (koji može biti posrednik, kao što je diler ili trgovac u maloprodaji). 
Proizvođač se može također obvezati isporučiti dodatnu količinu iste ili druge robe ili usluge kao poticaj prodaji onih proizvoda koji su u međuvremenu postali dio zaliha kupca. 
Ako je obveza isporuke proizvoda ili usluge koja se smatra poticajem uključena u ugovor, a kupac je dobio obećanje i očekuje da će ostvariti taj poticaj
,njezina će se isporuka smatrati dijelom ispunjenja obveze. Jedan od uobičajenih poticaja kupaca je nagrađivanje odanosti kupaca, kako je prikazano u sljedećem primjeru.

Međutim, ako je obećanje poticaja dano u međuvremenu, nakon prijenosa kontrole nad proizvodom, obećanje se neće smatrati dijelom izvršenja obveze i neće utjecati na veličinu ostvarenog i priznatog prihoda.
Primjer 1: Nagrađivanje odanosti kupaca
Trgovina na veliko uvodi program nagrađivanja odanosti kupaca. Programom nagrađivanja odanosti kupcima se za svakih 10 potrošenih kuna, dodjeljuje jedan nagradni bod fer vrijednosti 1 kune (1 bod=1 kuna). Dobiveni bodovi se mogu iskoristiti kod sljedeće kupnje. Bodovi imaju rok iskorištenja od dvije godine. 

U obračunskom razdoblju (prve godine) poduzeće nagrađuje kupca sa 100 bodova zbog potrošnje od 1.000 kuna. Očekuje se da će od dodijeljenih 100 bodova, 80 bodova biti iskorišteno tijekom sljedeće dvije godine. Iznos od 1.000 kuna ne priznaje se u cijelosti kao prihod u razdoblju prodaje, nego će se jedan dio iznosa priznati kao prihod tek prilikom iskorištavanja nagradnih bodova.
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Tablica 1: Evidentiranje prihoda od prodaje i odgođenog priznavanja prihoda

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Potraživanja / Žiro račun
	1.000
	 

	
	Prihod od prodaje robe
	 
	925,92

	
	Odgođeno priznavanje prihoda
	 
	74,08


Izvor: izrada autora

1. godina

Na kraju prve godine kupci su iskoristili 35 bodova koje su razmijenili za robu, dakle, polovicu od predviđene količine i vrijednosti. Poduzeće će priznati prihod koje će izračunati na način:
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Tablica 2: Priznavanje prihoda od prodaje za 35 iskorištenih bodova u 1.godini

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Prihod od prodaje robe
	 
	32,41

	
	Odgođeno priznavanje prihoda
	32,41
	 


Izvor: Izrada autora
2.godina
U drugoj godini kupac iskorištava 55 bodova te poduzeće tijekom druge godine revidira svoja očekivanja na iskorištenje 90 bodova. 
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Tablica 3: Priznavanje prihoda od prodaje za 55 iskorištenih bodova u 2.godini

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Prihod od prodaje robe
	 
	41,67

	
	Odgođeno priznavanje prihoda
	41,67
	 


Izvor: Izrada autora

3.2. Izmjena ugovora  
Posebno je razmatrana primjena prijedloga standarda koji se odnosi na izmjenu ugovora koji su posljedica neodobrene cijene ili spora. U tim bi se slučajevima prihod trebao proknjižiti po zahtjevu koji je postavljen kao prigovor i zahtijeva izmjenu ugovora. No, to ne znači da će se prijedlog izmjene ugovora revidirati isključivim pozivom na prigovor. Isto tako, ugovor će se modificirati prema prigovoru i ako je promjena nastala ovršnim postupkom kojim se ostvaruje i pravo i obveza ugovornih stranaka. Utvrđivanje ugovora provest će se samim potvrđivanjem da postoji ugovor, utvrđivanjem izmjene ugovora u pisanom ili usmenom dogovoru ili pozivom na uobičajenu poslovnu praksu.
Izmjena ugovora s kupcem tijekom prodaje može se odnositi samo na cijenu transakcije, ali i na preostalu robu i usluge koje prodavatelj treba isporučiti. Neovisno o vrsti izmjena, ostvareni korigirani rezultat transakcije prikazat će se u računovodstvu na isti način predviđen priznavanjem prihoda. Preostala modificirana transakcijska cijena koju će poduzeće primiti od kupca neće se prikazati kao prihod ako obveza prodavatelja nije do kraja ostvarena, a niti je izvjesna svota koju je kupac ranije obećao platiti.

3.3. Utvrđivanje postupnog ostvarenja izvršenja obveze prodavatelja 

Pri postupnom ispunjenju obveze prema kupcu treba:
1. utvrditi da postoji postupno ostvarenje obveze (u fazama) 

2. zadržan je koncept razlikovanja robe ili usluga za koje je dano obećanje kupcu da će mu se isporučiti postupno, a koji će se knjižiti kao odvojeni dijelovi ispunjenja obveze,
3. usvojen je kriterij razlikovanja robe ili usluga s indikatorima da se roba ili usluge isporučuju u fazama,
4. ukinuta je mogućnost prakse prema kojoj se dvije ili više isporuka s istim obilježjima knjiže kao jedinstveno ostvarenje prihoda, a uvedeno je pravilo prema kojem je indikator postupnog izvršenja obveze različit od izvršenja obveze u kontekstu uzastopne isporuke robe ili usluga.
Utvrđeno je da poduzeće može prikazati izvršenje obveze kao pojedinačno, fazno, ispunjenje obveze (za razliku od izvršenja ugovorene obveze u paketu) samo ako je:

1. moguće razlikovati ugovorenu robu ili usluge jer kupac može tim pojedinačnim isporukama ostvariti ekonomske koristi ili zajedno, u kombinaciji s drugim resursima, koje kupac već ima na raspolaganju, ili
2. ugovorena roba ili usluge mogu se, prema ugovoru, pojedinačno razlikovati jer nisu međuovisne ili usko povezane s ostalim ugovorenim robama ili uslugama. Prema pojašnjenju, ako se robe mogu međusobno razlikovati (npr. materijal, ljudski rad i ostalo) ali bi prema ugovorenim odredbama mogle izgubiti mogućnost pojedinačne identifikacije (primjerice, izgradnja građevinskog objekta), tada se primjenjuje ovaj drugi kriterij, koji  nadmašuje prvi kriterij.
U procjeni jesu li pojedinačne isporuke različite, mogu poslužiti i sljedeći indikatori:

1. poduzeće ne isporučuje usluge povezivanja isporučene robe i usluga (ili isporučenih pojedinačnih dobara u paketu) kao sastavni dio ugovorenih isporuka (tj. poduzeće ne koristi robu ili usluge kao input u proizvodnji ugovorenog outputa),
2. kupac može odlučiti hoće li kupiti ili neće robu ili usluge bez značajnog utjecaja na ostale kupljene robe ili usluge po ugovoru,
3. roba ili usluge neće u značajnoj mjeri modificirati ili prilagoditi ostalu robu ili usluge iz ugovora.
4. roba ili usluge nisu dio serije uzastopnih isporuka ugovorenih roba ili usluga koje zadovoljavaju sljedeća dva kriterija:
a. obveza prijenosa robe ili usluga na kupca jest izvršenje obveze tijekom ugovorenog roka, i
b. poduzeće primjenjuje istu metodu mjerenja stupnja izvršenja isporuke te robe ili usluge kupcu.

Primjer 2:Priznavanje prihoda prema stupnju dovršenosti ugovorne obveze

Investitor i izvođač radova potpisuju ugovor u vrijednosti 500 milijuna kuna kojim se izvođača obvezuje da u roku od dvije godine sagradi postrojenje te u njemu postavi specijaliziranu opremu nabavljenu od treće strane. Naručitelj će 40% ugovorenog iznosa, točnije 250 milijuna kuna, platiti unaprijed, a ostalih 60% nakon završetka radova. Pritom izvođač prilaže bankarsku garanciju kojom banka garantira korisniku garancije povrat avansa isplaćenog izvođaču ako izvođač ne izvrši ugovorom preuzete obveze.  

Izvođač očekuje da će 14 mjeseci nakon započinjanja izgradnje specijalizirana oprema biti nabavljena, odnosno pod njegovom kontrolom i u njegovom vlasništvu te će se postepeno ugrađivati do isteka ugovora. 

Izvođač na osnovi ugovora očekuje sljedeće:

Vrijednost ugovora: 500.000.000 kuna

Trošak nabave specijalizirane opreme od treće strane: 100.000.000 kuna

Ostali troškovi: 300.000.000 kuna

Ukupni troškovi: 400.000.000 kuna

Budući da su dobra i usluge definirane ugovorom usko povezane, a i izvođač ih ugrađuje u jedno postrojenje, ugovorom definirane obveze će se tretirati kao jedna poslovna transakcija. Prihodi će se priznavati prema stupnju dovršenosti koji se procjenjuje na temelju udjela nastalih troškova u ukupno procijenjenim troškovima do određenog datuma. Samo se troškovi koji odražavaju obavljene usluge ili usluge koje treba obaviti uključuju u procijenjene ukupne troškove transakcije dok će se prihod od specijalizirane opreme priznati u visini troškova nabave u trenutku transfera kontrole nad opremom od treće strane na izvođača. Stoga će se kod mjerenja stupnja dovršenosti iz ukupnih troškova isključiti trošak nabave specijalizirane opreme.

Investitor uplaćuje na žiro račun izvođača radova iznos od 200 milijuna kuna (Tablica 4)

Tablica 4: Knjiženje avansnog plaćanja u iznosu od 200 milijuna kuna

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Žiro račun
	200.000.000
	 

	
	Prihodi budućeg razdoblja
	 
	200.000.000


Izvor: Izrada autora

Nakon isteka prve godine izvođač procjenjuje nastali trošak u iznosu od 180.000.000 kuna od ukupno 300.000.000 kuna
. Na temelju udjela nastalog troška u ukupnim troškovima izvođač procjenjuje stupanj dovršenosti ugovorne obveze u prvoj godini. 
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Iznosi prihoda koji će se priznati za posao obavljen tijekom prve godine jednak je umnošku stupnja dovršenosti i ukupnog prihoda.
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Tablica 5: Knjiženje nastalih troškova i priznatog prihoda

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Nastali trošak
	180.000.000
	 

	
	Nastale obveze i smanjenje zaliha
	 
	180.000.000

	2.
	Prihodi
	
	240.000.000

	
	Prihodi budućeg razdoblja
	200.000.000
	 

	
	Potraživanje/Obračunani prihodi
	 40.000.000
	


Izvor: Izrada autora


Nakon isteka 14 mjeseci nabavljena je i specijalizirana oprema te izvođač priznaje prihod i trošak od nabave opreme u iznosu od 100.000.000,00 kuna.

Tablica 6: Nabava specijalizirane opreme

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Obveza prema dobavljaču
	 
	100.000.000

	
	Trošak nabave opreme
	100.000.000
	 

	2.
	Potraživanje/Obračunani prihodi
	100.000.000
	 

	
	Prihod od prodaje opreme
	 
	100.000.000


Izvor: Izrada autora

Izvođač nastavlja priznavati prihode razmjerno udjelu nastalog troška u ukupnim troškovima.
3.4. Ugovor o isporuci u paketu

U ugovoru o isporuci u paketu u predloženom se modelu priznavanja prihoda podrazumijeva isporuka u kojoj se poduzeće obvezuje isporučiti usluge kupcu zajedno s robom na koju se usluge odnose (npr., ugovor s mobilnim telekomunikacijama i satelitskom televizijom). U ovom će se slučaju primijeniti prijedlog za alokacijom cijene transakcije na ostvarenje različitih vrsta usluga.

Isti se prijedlog može odnositi i na portfolio ugovor o izvršenju obveza sa sličnim obilježjima podrazumijevajući da poduzeće ne očekuje značajne razlike u ostvarenju prihoda do kojih bi moglo doći primjenom izvršenja pojedinačnih ugovora o izvršenju obveze
.

Primjer 3: Prodaja softvera s uslugom održavanja u prve dvije godine korištenja 

Poduzeće prodaje softver za 50.000,00 kuna. Navedena cijena uključuje i besplatno održavanje softvera u prve dvije godine korištenja. Prodaja i održavanje softvera se tretiraju kao dvije zasebne ugovorene obveze te će se prihod priznavati kako koja od obveza bude ispunjena. 

Poduzeće procjenjuje godišnji trošak održavanja u iznosu od 5.000,00 kuna na koji zaračunava maržu od 20% što znači da bi u sljedeće dvije godine poduzeće od održavanja zaradilo 12.000,00 kuna
. Dobiveni iznos se oduzima od ugovorene cijene od 50.000 kuna kako bi se izračunao prihod koji se odnosi na uslugu prodaje softvera. Stoga se prodajom i instalacijom softvera kupcu, priznaje se prihod u iznosu od 38.000.

Tablica 7: Knjiženje prihoda od prodaje softvera

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Potraživanje
	50.000
	 

	
	Prihod od prodaje softvera
	 
	38.000

	
	Odgođeno priznavanje prihoda
	 
	12.000


Izvor: Izrada autora

Protekom prve godine poduzeće knjiži prihod od održavanja za prvu godinu korištenja.

Tablica 8: Knjiženje prihoda za usluge održavanje za prvu godinu korištenja

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Odgođeno priznavanje prihoda
	6.000
	 

	
	Prihod od održavanja softvera
	 
	6.000


Izvor: Izrada autora
3.6. Licencije 
Razmatra se prijedlog uputa o primjeni ugovora koji uključuje ustupanje licencija ili oprava na uporabu, s pojašnjenjem na koji bi način poduzeće moglo utvrditi odvojeno ispunjenje govora u takvom tipu ugovora i kako bi poduzeće moglo utvrditi da je obveza izvršena jer je kontrola nad predmetom ugovora prenesena na kupca.
Smatra se da sami ugovori o licencijama predstavljaju obvezu prijenosa prava koja su u određenom trenutku prenesena na kupca, i predstavljaju obećanje ustupanja koristi od intelektualnog kapitala poduzeća kupcu tijekom određenog vremena. Utvrđivanje činjenice da je kontrola doista prenesena, poduzeće će procijeniti prema vrsti obećanja iz ugovora o licenciji.
Pri utvrđivanju vrste ustupljenog prava u licenciji, smatra se da sljedeći indikatori mogu potvrditi da su „prava“ na intelektualno vlasništvo prodana:
1. prenesena prava na kupca za poduzeće se smatraju outputom intelektualnog kapitala na isti način kao i output materijalne imovine,
2. licenciju poduzeće može jednostavno reproducirati s malim ili nikakvim učinkom na vrijednost intelektualnog kapitala,
3. kupac može točno utvrditi kada i na koji način može koristiti kupljeno pravo i neće od prodavatelja zahtijevati buduće dodatne isporuke kako bi mogao koristiti kupljena prava.

Ako licencije nemaju navedena obilježja, one su obećanja kupcu da će imati „pristup“ intelektualnom kapitalu kojim će ostvariti samo pravo na uporabu intelektualnog vlasništva, a to pravo je usko povezano  s ostalim intelektualnim vlasništvom.

Pri utvrđivanju vrste obećanja koje se odnosi na licenciju, prodaja licencije i prava na korištenje intelektualnog kapitala predmet je modela općeg priznavanja prihoda. Pritom se od poduzeća zahtijeva:
1. utvrđivanje činjenice da postoji odvojeno ispunjenje obveze uz licenciju i da utvrdi razlikuje li  se licencija od ispunjenja ostalih obveza;
2. da procijeni je li to odvojeno izvršenje obveze prema kupcu preneseno kupcu u određeno vrijeme ili tijekom vremena, i
3. da procijeni ima li ukupna svota prihoda kojega će priznati ograničenja.
Ostao je otvoren problem razlikovanja i priznavanja dva tipa licencija: licencije kojima se  daje pristup intelektualnom vlasništvu poduzeća (tj. obveza davanja prava tijekom vremena) i licencije kojima se daje pravo na uporabu intelektualnog vlasništva poduzeća (ispunjenje obveze nastaje u određenom trenutku). Odlučeno je da će se tekst standarda u tom smislu dopuniti i da će se:
1. pokloniti veća pažnja uputama o primjeni standarda u dijelu koji se odnosi na utvrđivanje obveze izvršenja prije primjene kriterija za razlikovanje ove dvije vrste licencija,
2. uključiti dodatna obrazloženja u upute o primjeni kojima će se obrazložiti ti kriteriji, i
3. dopuniti primjere o primjeni standarda kojima će se zorno pojasniti cilj i primjena ovih kriterija.

4. Mjerenje prihoda 

Po izvršenju ugovorene obveze, poduzeće će priznati prihod u vrijednosti cijene transakcije raspoređene na njezino izvršenje. Ako je cijena pojedine transakcije ili njezinog dijela neizvjesna, prihod će se priznati do dana priznavanja samo u svoti za koju je izvjesno da kumulativno ne premašuje ukupnu razumno očekivanu svotu za ugovorenu obvezu.

Pri određivanju svote prihoda određene transakcije,  poduzeće podrazumijeva da će roba ili usluga biti isporučene kupcu kako je obećano u ugovoru te da ugovor neće biti otkazan, dopunjen ili izmijenjen. Uz priznavanje cijene transakcije, posebno će se razmotriti učinci sljedećeg:

a) neizvjesne ili varijabilne cijene,

b) vremenske vrijednosti novca,

c) nenovčanih naplata potraživanja, i

d) mogućnosti naplate od kupca.
4.1. Određivanje cijene transakcije:  neizvjesna ili varijabilna cijena

Načelno, poduzeće bi trebalo za svako odvojeno izvršenje obveze alocirati svotu prihoda koju  očekuje u zamjenu za izvršenje obveze. Tu bi svotu transakcije trebalo rasporediti na relativno samostalne transakcije prodaje. Ako se radi o varijabilnoj cijeni izvršenja, najprikladnija bi bila primjena metode rezidualne vrijednosti. Prodajnu cijenu moguće je odrediti uporabom tehnike očekivane vrijednosti, ne vrijednosti od poduzeća se ne očekuje da predvidi moguće odvijanje poslovanja. Ako poduzeće nema informacija za primjenu tehnike očekivane vrijednosti ili je distribucija vjerojatnosti rezultata neprikladna za primjenu tehnike jer dobiveni rezultati ne osiguravaju razumne procjene transakcijskih cijena (tj. binarni rezultat), poduzeće bi trebalo odrediti transakcijsku cijenu tehnikom najbolje procjene. U svakom slučaju, metoda procjene mora biti usklađena s uvjetima iz ugovora. 
Ako dođe do promjene cijene transakcije, poduzeće bi trebalo alocirati promjenu transakcijske cijene po relativno samostalnoj prodajnoj cijeni koja je utvrđena na osnovi ispunjenja obveze iz ugovora. No, ako cijena uključuje i neizvjesnosti i buduće okolnosti, cijena transakcije će se u potpunosti rasporediti na pojedinačne robe i usluge ako su zadovoljena oba uvjeta:

· neizvjesni ili izmijenjeni uvjeti plaćanja odnose se na određenu pojedinačnu robu  ili usluge u vezi s kojom poduzeće nastoji izvršiti obvezu ili odgovarajući rezultat kojim će zadovoljiti odvojeno izvršenje obveze, i

· raspoređena svota, koja uključuje i promjenu transakcijske cijene, usklađena je s načelom alokacije koja se odnosi na ispunjenje cijele obveze i uvjeta plaćanja, koji opet može sadržavati neizvjesnu naplatu iz ugovora.

4.2. Vremenska vrijednost novca

Od poduzeća se traži da uvaži vremensku vrijednost novca ako je financiranje prihoda značajna komponenta ugovora. Standardom se utvrđuje da ugovor ima značajnu komponentu financiranja ako se plaćanje odgađa za barem godinu dana od izvršenja ugovorene obveze prodavatelja. Isto tako, ugovor može imati i elemente financiranja primanjem avansa od kupca. No, učinak se vremenske vrijednosti novca neće uzeti u obzir kod avansnog plaćanja ako je vrijeme isporuke dobara ili usluga diskrecijsko pravo kupca, neovisno o duljini proteka vremena od naplate do ispunjenja obveze prodavatelja. 

Konačno, dopušta se da poduzeće učinke financiranja kupca prikaže kao prihod od kamata.

Primjer 4
Poduzeće se ugovorom obvezuje na prodaju proizvoda A za 100.000,00 kuna. Kupac iznos od 100.000,00 kuna uplaćuje unaprijed, a poduzeće je obvezno proizvod dostaviti u roku od tri godine.  
Tablica 9: Knjiženje plaćanja unaprijed

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Žiro račun
	100.000
	 

	
	Prihod budućeg razdoblja
	 
	100.000


Izvor: Izrada autora

Prihod od prodaje proizvoda priznat će se s prijenosom kontrole nad proizvodima s poduzeća na kupca. 

Protekom tri godine od potpisivanja ugovora do dostave proizvoda A, poduzeće knjiži troškove kamata od 6%
 na iznos od 100.000 kuna.

Tablica 10: Knjiženje troškova kamata

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Troškovi kamata
	19.101

	 

	
	Prihodi budućeg razdoblja
	 
	19.101


Izvor: Izrada autora

Dostavom proizvoda kupcu, odnosno prijenosom kontrole nad proizvodima s poduzeća na kupca, poduzeće knjiži prihod prodaje proizvoda A 

Tablica 11: Priznavanje prihoda koji se odnosi na proizvod A

	
	
	SVOTA

	Redni broj
	Opis
	Duguje
	Potražuje

	1.
	Prihodi budućeg razdoblja
	119.101

	 

	
	Prihod prodaje
	 
	119.101


Izvor: Izrada autora

4.3. Nenovčana naplata
Pri određivanju cijene transakcije po ugovoru u kojem se kupac obvezuje platiti cijenu u obliku različitom od novca, poduzeće će mjeriti vrijednost naknade po fer vrijednosti. Ukoliko poduzeće ne može pouzdano izmjeriti fer vrijednost, isporučena mu se dobra vrednuju indirektno, prema pojedinačnim prodajnim cijenama robe ili usluga koje mu se trebaju isporučiti.
Poseban slučaj nenovčane naplate jest ugovor o kupnji i reotkupu. Ako kupac ima bezuvjetno pravo zahtijevati od poduzeća reotkup imovine (put opcija), a cijena reotkupa je manja od originalne kupoprodajne cijene, prodaja i reotkup će se knjižiti kao najam. No, zahtijevaju se dodatna objašnjenja o vrijednosti vezana za rokove povrata. Moguće je da se na takve transakcije primjenjuju odredbe MSFI 17, Najmovi. No, ako je cijena reotkupa jednaka originalnoj cijeni, transakcija će se smatrati prodajom s pravom povrata.

4.4. Mogućnost naplate

Odlučeno je da će se svako prethodno ili naknadno umanjenje potraživanja od kupca prikazati kao rashod u izvještaju o sveobuhvatnoj dobiti. Time se značajno modificira prethodno predloženo rješenje po kojem se umanjenje potraživanja treba iskazati kao korekcija prihoda, osim kad se umanjenja potraživanja odnose na ugovor sa značajnom financijskom komponentom. Potvrđeno je i stajalište da veličina priznatog prihoda ne ovisi o naplativosti potraživanja i kreditnom riziku kupca. Dakle, prihod bi trebalo mjeriti prema svoti na koju prodavatelj ima pravo. Vjerojatnost naplate, kao i do sada, uvjet je priznavanja prihoda, a utvrđuje se prema postojećoj praksi koja postoji u primjeni US GAAP-ova i MSFI-a.

Ipak, odlučeno je da će se u uputama o određivanju cijene transakcije uključiti i dodatne upute kojima će se omogućiti razlikovanje neizvjesnosti naplate koja je rezultat kreditnog rizika kupca, koji bi trebalo prikazati ili kao a) varijabilnu naknadu, ili b) kao gubitak od umanjenja vrijednosti imovine (usklađen sa standardima o financijskim instrumentima). Ako se vrijednost potraživanja, prema Uputama, prikaže kao varijabilna, poduzeće bi trebalo:

1.  procijeniti sve odlučujuće čimbenike i okolnosti koji se odnose na kreditni rizik kupca, a koji može ukazivati da će kupac smanjiti cijenu i da se očekuje da će se ugovorena svota smanjiti, i
2. razmotriti je li elementi ugovora s kupcem ukazuju na mogućnost da je obećana naknada varijabilna (jer je, primjerice, porast troškova poduzeća za isporučenu robu ili usluge kupcu neizbježiv, ili se nije očekivalo da će se vrijednost isporučene robe ili usluga smanjiti i stoga imati manju vrijednost za drugu stranu.
5. Priznavanje nastalih troškova

U priznavanju troškova ispunjenja ugovora, poduzeće će najprije primijeniti odredbe ostalih standarda, MRS-a 2, Zalihe, MRS-a 16, Nekretnine, postrojenja, oprema,  MRS-a 38, Nematerijalna imovina. No, ako je poduzeće ispunilo ugovor, a njegovi troškovi nisu regulirani ostalim standardima, poduzeće će priznati imovinu na osnovi nastalih troškova ako su zadovoljeni sljedeći uvjeti:
1. troškovi se izravno odnose na ugovor,
2. troškovima se ostvaruju ili se poboljšavaju resursi poduzeća koji će se koristiti u ispunjenju ugovorne obveze, i
3. očekuje se da će se troškovi nadoknaditi (tj., pretjerani troškovi uništenja materijala, rada ili drugih resursa koji se odnose na cijenu ostvarenja ugovora priznat će se odmah kao rashodi razdoblja).

Troškovi koji nastaju prije zaključenja ugovora, ali se odnose na izvršenje ugovora, kao što su troškovi pokretanja projektiranja, dizajna, arhitekture, mogu se uključiti u troškove izvršenja ugovora, ako se očekuje da neće trajati dulje od godine dana. U protivnom, ovi će se troškovi kapitalizirati i sustavno amortizirati tijekom razdoblja na osnovi isporuka robe ili usluga za koje su nastali. Dopušta se i odgoda priznavanja ovih troškova ako poduzeće ima iskustava s kupcem na osnovi kojih se očekuje obnova ugovora s tim kupcem.
Vrijednost će se proizvedenih resursa umanjiti ukoliko proknjižena vrijednost kapitaliziranih troškova ispunjenja ugovora premašuje nadoknadivu vrijednost. Nadoknadiva je vrijednost:

· preostala svota za koju poduzeće očekuje da će je ostvariti u zamjenu za robu ili usluge na koju se ona odnosi,

· troškovi koji se izravno odnose na isporuku robe ili usluga.

Svota koja se razmatra trebala bi biti ukupna cijena transakcije raspoređene na ispunjenje obveze prema predloženom modelu. No, očekuju se dodatne upute za primjenu testa umanjenja vrijednosti koju bi trebalo priznati ako je došlo do promjene u procjeni očekivane vrijednosti nadoknade od prethodnog priznatog umanjenja vrijednosti.

6. Očekivani učinci primjene standarda priznavanja prihoda po ugovoru s kupcem
Iako mnoga poduzeća ne smatraju da će primjena novog standarda priznavanja prihoda za njih izazvati velike promjene, moguće je da će u nekim slučajevima doći i do značajnih promjena. To se posebno odnosi na sljedeće:

· ako postojeći ugovor uključuje elemente koji su regulirani novim standardom i elemente koji njime nisu obuhvaćeni, ti će se elementi razdvojiti i primijeniti odredbe novog standarda na one elemente na koje se njegove odredbe odnose.
· moguće je da će poduzeća koja sada primjenjuju, prema MRS 11, Ugovori o izgradnji, priznavanje prihoda po metodi stupnja dovršenja ubuduće prihod priznavati kasnije, po isporuci predmeta prodaje kupcima. Posebno se to odnosi na slučajeve u kojima kupac nije stekao ni fizičku, a ni pravnu kontrolu nad proizvodnjom u tijeku.
· poduzećima s prodajom po ugovoru s više elemenata prodaje može se, po novom standardu, dogoditi da se ti elementi smatraju prodajom u paketu pa će se prihod njihove prodaje priznati kasnije, s odgodom.

· nova pravila alokacije prihoda prema izvršenju obveze mogu rezultirati različitim oblicima prihoda nego po postojećim standardima, što se može odraziti na relativnu profitabilnost pojedinih elemenata prihoda,
· za poduzeća koja do sada nisu odgađala priznavanje prihoda za obveze u garantnom roku, doći će do obveze odgode priznavanja prihoda.

· Voditelji prodaje i analitičari morat će se educirati o ključnim odrednicama priznavanja prihoda,

· Poduzeća će morati voditi računa o vremenu i načinu nagrađivanja prodajnog osoblja na koje će promjene standarda utjecati,

· Trebat će razmotriti učinak svakog izmijenjenog elementa prihoda i dobiti koji će se prema prijedlogu standarda promijeniti.
7. Zaključak
Od 2008. godine pa do danas dva vodeća svjetska regulatora u području financijskog izvještavanja, američki GAAP-ovi i međunarodni MSFI pripremaju izmjene jednog od najznačajnijih, ali i najosjetljivijih područja računovodstva, priznavanje prihoda. Predložene izmjene dosadašnjih standarda kojima je ovo područje regulirano ušle su u završnu fazu pa se objava novog standarda o priznavanju prihoda po ugovorima s kupcima očekuje do kraja prvog polugodišta 2014. godine.
Sam standard podijeljen je u pet osnovnih dijelova, priznavanje prihoda, mjerenje prihoda, utvrđivanje rashoda izvršenja ugovora s kupcima, prezentacija prihoda i bilješke uz priznavanje prihoda. Najznačajnije izmjene standarda odnose se na postavljanje vrlo strogih uvjeta priznavanja prihoda kroz pet koraka, odnosno argumentacija da je prihod po ugovoru s kupcem doista ostvaren, što je u radu opisano i potkrijepljeno s ilustrativnim primjerima. Koliko će nova pravila priznavanja prihoda utjecati na iskazani rezultat ovisi o konkretnim uvjetima ostvarivanja prihoda u poduzećima, ali je evidentno da će značajnije utjecati na vremensko alociranje prihoda na kasnija razdoblja.
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� Prihod od održavanja softvera u sljedeće dvije godine=(5000,00x2)x1,20=12.000,00


� Prihod od prodaje softvera=50.000-12.000=38.000


� Op. cit., pod 3., B33-B37.


�FASB, Staff Paper, ED Revenue from Contracts with Customers, January 2013., para. 49.-90. 


�Op. cit., ED, para 58.-62.


� Godišnja kamatna stopa koju bi poduzeće plaćalo na posuđena sredstva


� Troškovi kamate tijekom 3 godine= 100.000x(1,063-1)=19.101


� Prihod od prodaje proizvoda A=prodajna cijena + troškovi tijekom 3 godine= 100.000+ 19.101=119.101


�Deloitte, op. cit. pod 10., November 2013.





_1460784684.unknown

_1460793347.unknown

_1460793869.unknown

_1460793884.unknown

_1460793190.unknown

_1460784682.unknown

